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"El gas que se importe 
de Venezuela debe 
venir de un privado" 

COMERCIO 

EE.UU., principal socio 
comercial del país 

RELACIÓN ENTRE COLOMBIA 
Y ESTADOS UNIDOS 

A julio, Estados Unidos se 
mantiene como principal socio 
comercial de Colombia 

Exportaciones de 
US$8.811 millones 

Estados Unidos es el principal 
inversor histórico de Colombia 
En el primer trimestre de 2025 se 
registró U5$3.142 millones 

Fuente: AmCham Colombia / Gráfico: 111-M 

La Cámara Colombo Americana, AmCham 
Colombia, resaltó algunos datos clave entre 
Colombia y Estados Unidos en el contexto 
de la tensión bilateral de ambos países. En lo 
que va de este año, hasta julio, Estados Unidos 
se mantiene como el principal socio comercial 
de Colombia. Las exportaciones registraron 
US$8.811 millones, lo que se traduce en ser 
participante de 31% de las ventas totales. (L•M) 

CONSTRUCCIÓN 

En agosto se vendieron 
14.063 nuevas viviendas 

En el nuevo reporte mensual de vivienda 
de Camacol se indicó que en agosto de 2025 
se vendieron 14.063 viviendas, lo que sería 
7,2% menos que el mismo mes del año 
pasado cuando se vendieron 15.158 viviendas. 
El reporte también indicó que agosto fue el 
cuarto mes del año con mayor venta de vivien-
da. En cuanto al segundo semestre del año, se 
posiciona como el de más ventas registradas. (i.m) 

HACIENDA 

Sarabia es la embajadora 
ante el Reino Unido 

Colprensa 

El Gobierno confirmó que Laura Sarabia será 
la nueva embajadora ante Reino Unido. Su hoja 
de vida fue publicada en Aspirantes de Presiden-
cia a finales de la semana pasada. La diplomáti-
ca asumirá a final de mes luego que reciba el 
beneplácito del gobierno británico. De esta 
manera se oficializa el regreso de Sarabia al 
Gobierno, consagrándose como la funcionaria 
con más cargos durante su gestión. (Liv) 

ENÉRGIA. MÓNICA 
DE GREIFF, PRESIDENTE 
DE LA JUNTA DIRECTIVA 
DE ECOPETROL, COMENTÓ 
QUE LA IMPORTACIÓN 
SOLO SE CONTEMPLARÁ 
SI EL NEGOCIO SE DA CON 
UNA EMPRESA PRIVADA 

BOGOTA 

En una coyuntura de menor 
producción de gas, que avIva la 
posibilidad de importar el re-
curso desde Venezuela, Móni-
ca de Greiff, presidente de la 
Junta Directiva de Ecopetrol, se-
ñaló que la compañía no hará 
parte de la importación si 
EE.UU. mantiene las sanciones 
a dicho país. 

¿Es viable la importación de 
gas desde Venezuela? 

Mientras EE.UU. mantenga 
las sanciones sobre Venezuela, 
Ecopetrol no lo podrá hacer sin 
una autorización específica, no 
si es una compra directa a una 
entidad del Estado. 

¿Qué alternativas le queda-
rían al ministerio? 

Ecopetrol es un agente más en 
el mercado, no somos los únicos 
que podemos traer gas. Desde 
2015, tenemos un contrato para 
la importación de gas con Ve-
nezuela pero mientras no tenga-
mos un Vaiver' (exención) des-
de Estados Unidos, no lo 
podemos traer. 

¿1( si fuera con un privado? 
Con un privado si se podría 

hacer pero tendríamos que es-
tudiar de dónde viene el gas, se 
surten diversos procesos según 
la normativa establecida. 

¿Cuál es la postura de la com-
pañía frente a la tributaria? 

La Nación cuenta con una 
participación de 88% en Ecope- 

"Hay que superar 
cualquier barrera para 
disponer de la riqueza 
en gas, mientras tanto se 
alimentarán los grandes 
monopolios alrededor 
de la importación". 

Síganos en: 
vAaw.larepublica.co  
Con más información 
sobre la importación de 
gas de Venezuela y la 
actualidad de Ecopetrol. 

trol. Nos corresponde cumplir 
estrictamente el marco legal y 
tributario vigente. 

Ecopetrol ha mostrado capa-
cidad para entender y adaptar-
se a• los cambios en la regula-
ción. En cualquier ajuste, lo que 
nos importa es que el negocio se 
mantenga y siga siendo viable. 

¿Tienen un impacto deriva-
do de las medidas? 

La carga tributaria podría in-
crementarse en $800.000 millo-
nes. Pero las transferencias que 
le corresponden ala Nación por 
impuestos, transferencias y re-
galías nunca han sido tan gran-
des, de más de $14Q billones en 
los últimos tres años. 

¿A qué acuerdo se llegó con 
Canacol Energy? 

Lo único que existe con Cana-
col Energy es un memorando de 
entendimiento para el inter-
cambio de información. 

A cualquier intención le fal-
tarán los pasos de análisis y co-
mités de negocio antes de que 
llegue a la Junta Directiva. 

¿Podría desencadenar una 
adquisición? 

Aún no se puede afirmar 
nada. Como puede resultar en 
algo interesante y despierte el 
interés, bien sea de Ecopetrol o 
de Canacol Energy, puede que 
apenas termine en un intercam-
bio de información. 

¿Cómo va el lío jurídico con 
la Dian por el pago del IVA? 

Todos los requerimientos de 
la Dian se han respondido como 

$ 1 4 0 
BILLONES EN 
TRANSFERENCIAS 
DE ECOPETROL A LA 
NACIÓN DESDE 2022. 

Mónica 
de Greiff, 
presidente 
de la Junta 
Directiva de 
Ecopetrol. 
CCB 

corresponde. Ecopetrol hará 
todo lo posible para defender su 
posición desde nuestra inter-
pretación y suponemos que la 
Dian hará exactamente lo mis-
mo. Esperemos que todos los 
procesos se surtan, tenemos 
una fortaleza jurídica grande en 
este tipo de procesos. 

¿Han revisado el costo de le-
vantamiento de los pozos? 

Estamos haciendo un análi-
sis muy profundo. Es distinto 
cuando este se realiza de un 
campo con recuperación prima-
ria a uno de recuperación se-
cundaria o terciaria. 

Campo por campo se están 
revisando las eficiencias ope-
rativas y cómo están impactan-
do en los costos. 

¿Qué pasará con los recursos 
que están en el offshore? 

Estamos haciendo todo lo 
que está en nuestras manos 
para que el gas costa afuera en-
tre lo más rápido posible. 

Tenemos cuellos de botella 
en la conexión entre Sirius y tie-
rra firme. Esto conlleva las li-
cencias y consultas previas que 
se requieren para esa conexión. 

¿Cómo va la investigación de 
Covington & Burling? 

Queremos tener unas con-
clusiones finales. Ese tema se ha 
venido trabajando a través de 
un comité de auditoría y la Pro-
curaduría ya está haciendo todo 
el análisis del otrosí que incre-
mentó el valor del contrato. 

C)  JUAN CAMILO COLORADO 
@JuanCamiloColo8 

65% de los productos 
exportados a Estados Unidos 
son no minero-energéticos2 

Cada año, más de 3.000 
empresas exportan 
productos a Estados Unidos 

70% de las importaciones desde 
Estados Unidos son bienes que. 
no produce Colombia 

Edwin 
Palma 
Ministro-de 
Minas y Energía 


