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Europa y América Latina 
buscan potenciar su 
comercio estratégico 

El intercambio comercial entre ambos continentes supera los 200.000 
millones de euros anuales. En la cumbre, líderes dialogarán para 

fortalecer inversiones en asuntos como la digitalización. 
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A fondo 

T. i  a IV Cumbre de la Comu-
nidad de Estados Lati-
noamericanos y Caribe-
ños (Celac)y la Unión Eu- 
	 ropea (UE), que se cele- 
brará en Santa Marta desde este 
domingo 9 de noviembre, Ilegaen 
un momento decisivo para redefi-
nir la cooperación entre ambas re-
giones buscando aliados comercia-
les en medio de las guerras comer; 
dales y arancelarias. 

El encuentro, que reunirá ajefes 
de Estado, ministros, organismos 
multilaterales y representantes 
empresariales con el propósito de 
actualizar la hoja de ruta birregio-
nal 2025-2027, estará enfocado en 
la triple transición (energética, di-
gital y ambiental), la autosuficien-
cia sanitaria, la seguridad alimen-
taria y la equidad degenero. 

Datos de Eurostat indican que el 
intercambio comercial entre Amé-
rica Latina, el Caribe y la Unión Eu-
ropea supera los 200.000 millo-
nes de euros anuales, mientras 
que el comercio total de bienes y 
servicios alcanzó 395.000 millo-
nes de euros en el periodo 
2022-2023, con un crecimiento 
der45 por ciento desde 2013. 

La Unión Europea es el tercer so-
cio comercial de América Latina y 
el Caribe, y la principal fuente de 
inversión extranjera directa(IED), 
con más de 741.000 millones de 
euros invertidos en sectores como 
energía, infraestructura, teleco-
municaciones, agroindustria y 
educación. 

Por su parte, AméricaLatina y el 
Caribe son el quinto socio comer-
cial de la UE, lo que demuestra 
una relación estableyde mutua de-
pendencia. En los últimos años, el 
bloque europeo ha impulsado su 
Agenda Global Gateway, un plan 
de inversión en transición ecológi-
ca y digital que destina más de 
45.000 millones de euros a pro-
yectos sostenibles en la región. 

La oportunidad colombiana 
Entre enero y agosto de 2025, 

las exportaciones colombianas a 
la Unión Europea sumaron 4.190 
millones de dólares, con un creci-
miento de33,6 por ciento frente al 
mismo periodo de 2024, según ci-
fras de Analdex. Este incremento 
refleja tanto la recuperación del 
comercio exterior como la deman-
da europea de energía, café y al6 
mentos agrícolas. 

"Colombiatiene muyconcentra-
das sus exportaciones a Europa en 
productos del sector minero-ener-
gélido. Allí estala oportunidad: di-
versificar las ventas hacia bienes 
agroindustriales y alimentos pro-
cesados", señaló Javier Díaz Moli-
na, presidente de Analdex. "Debe- 

mos avanzar en estándares filosa-
nitarios y buenas prácticas agríco-
las si queremos aprovechar el ac-
ceso preferencial que tenemos 

don la Unión Europea", añadió el 
irectivo. 
El crecimiento de las exportacio-

nes no tradicionales sugiere una 
apertura gradual hacia productos  

con valor agregado, especialmen-
te en agroindustria, manufacturas 
livianas y alimentos saludables, 
sectores que Europa está incenti-
vando bajo su nueva estrategia de 
consumo sostenible. 

El desempeño exportadordeCo-
lombia hacia la UniónEuropea du-
rante 2025 ha estado marcado por 
una recuperación en productos 
energéticos, agrícolas y de valor 
agregado. Según los datos oficia-
les, Ec..c,p -ol S. A. lideró el rus-
kingcon exportaciones por 493 mi-
llones de dólares, un incremento 
del 610 por ciento frente a 2024. 

La Federación Nacional de Cafe-
teros registró un aumento del 
118,9 por ciento, y Sucatina Colom-
bia SAS, empresa especializada en 
cafés diferenciados, creció un 128 
por ciento, consolidando al grano 
colombiano como el segundo pro-
ducto más exportado hacia el con-
tinente europeo. 

Entre los principales rubros de 
exportación se destacan el café sin 
tostar, que vendió 1.062 millones 
de dólares, un crecimiento del 
98,6 por ciento; le siguen los acei-
tes crudos de petróleo con 469 mi-
llones de dólares y un crecimiento 
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de 578 por ciento, 'en tercer lugar 
está el banano tipo Cavendish con 
527 millones de dólares y un creci-
miento del 6,2 por ciento. 

En el cuarto lugar está el aceite 
de palma que vendió 144 millones 
de dólares y tuvo un crecimiento 
de 209 por ciento .37 en quinto está 
el aguacate Hass fresco con 111 mi-
llones de dólares con un alza del 
8,8 por ciento. 

De acuerdo con Díaz, estos pro-
ductos reflejan tanto la fuerza tra-
dicional del sector minero-energé-
tico como el potencial creciente 
del agroexportador colombiano. 

Un destino predilecto 

El bloque europeo sigue siendo 
un destino estratégico para las ex-
portaciones colombianas. Países 
Bajos lidera la lista con1.392millo-
nes de dólares y un crecimiento de 
72,5 por ciento, seguido por Bélgi-
ca, Alemania y España, que en con-
junto concentran más del 70 por 
ciento del total exportado. 

Estos países operan como puer-
tos logísticos de entrada al merca-
do europeo, con Róterdam y Am-
beres como nudos clave para la re-
distribución de productos hacia el  

resto del continente. En el caso de 
los departamentos, Antioquia se 
mantiene como el principal expor-
tador con 080 millones de dólares 
y un crecimiento del 6,3 por cien-
to, seguido por Bogotá con un alza 
del 41,8 por ciento y Magdalena, 
que registró un aumento de 28,1 
por ciento gradas al dinamismo 
del puerto de Santa Marta, lo que 
refuerza su papel como centro lo-
gístico estratégico del Caribe co-
lombiano. 

El concepto de triple transición 
-energética, digital y ambiental-
será uno de los ejes de la cumbre 
de Santa Marta. Para América Lati-
na y el Caribe, este representa una 
oportunidad de atraer inversio-
nes en energías renovables, hidró-
geno verde, electdficación rural, 
conectividad digital, tecnologías 
limpias y biodiversidad. En parti-
cular, Colombia puede posicionar-
se como un socio estratégico:10Eu-
ropaen la descarbonización yladi-
gitalización, gracias a su potencial 
hídrico, su liderazgo en energías 
renovables no convencionales y 
su avance en proyectos de inteli-
gencia artificial aplicada al sector 
productivo. 

La política comercial europea 
hacia América Latina no solo res-
ponde a intereses económicos, 
sino también geopolíticos. En me-
dio de guerras twuncelarias,tensio-
nes tecnológicas y rivalidad entre 
potencias, la UE busca reposicio-
narse como un actor autónomo ca-
paz de impulsar un comercio basa-
do en sostenibilidad y valores de-
mocráticos. 

El acuerdo UE-Mercosur, el 
avance con México y las negocia-
ciones con India o Filipinas res-
ponden a una lógica de autonomía 
estratégica abierta. Como lo recor-
dó Pedro Sánchez, presidente de 
España, en la Asamblea General 
de Naciones Unidas, "reforzar el 
comercio transatlántico es esen-
cial para un orden internacional 
equilibrado". 

La estrategia europea de aproba-
ción en dos fases (un Acuerdo Co-
mercial Interino y luego el Acuer-
do Global) refleja la urgencia de 
ofrecer beneficios tangibles a las 
economías latinoamericanas sin 
sacrificar el debate democrático 
interno. 

El impulso a las relaciones con 
América Latina forma parte de la 
nueva estrategia comercial euro- 
pea, que busca reducir la depen-
dencia de China y Estados Unidos. 
La Comisión Europea ha retoma-
do con fuerza los acuerdos con 
México, Indonesia, India, Filipi-
nasy los Emiratos Árabes, además 
del histórico tratado con el Merco-
sur, que abarca un mercado de 
más de 700 millones de consumi-
dores. Según datos de la Comi-
sión, las exportaciones europeas 
al Mercosur podrían aumentar un 
39 por ciento, alcanzando 49.000 
millones de euros anuales, con un 
ahorro estimado de 4.000 millo-
nes de euros en aranceles. Para la 
UE, los acuerdos implican acceso 
a materias primas críticas, refuer-
zo de cadenas de suministro y 
oportunidades para el sector auto-
motriz, farmacéutico, tecnológico 
y agroalimentario. Mientras que 
para América Latina representa 
mayor acceso a capital, tecnología 
e inversión, junto con coopera-
ción en transición verde y digital. 

Transición energética, uno de los 
ejes de la agenda en Santa Marta 

EN MEDIO DE TENSIONES GEOPOLÍTICAS Y TRANSFORMACIÓN DIGITAL, AMÉRICA LATINA SE 
PRESENTA COMO ALIADO PARA ENERGÍA LIMPIA Y ESTABILIDAD TECNOLÓGICA GLOBAL. 

La cita en Santa Marta será un 
espacio para redefmir las relacio-
nes económicas y tecnológicas 
entre América Latina, el Caribe y 
la Unión Europea. En esta edi-
ción, el foco estará en cómo las 

. dos regiones pueden unir esfuer-
zos para acelerar la descarboni-
zación, desarrollar infraestructu-
ra energética limpia y adoptar 
tecnologías basadas en inteligen-
cia artificial que impulsen la pro-
ductividad y la sostenibilidad. 

El encuentro se desarrolla en 
un contexto global marcado por 
tensiones comerciales y crisis 
energéticas. Europa busca redu-
cir su dependencia del gas rusoy  

de la manufactura asiática, mien-
tras América Latina emerge 
como un proveedor de energía 
verde, minerales críticos y talen-
to digital. 

En Europa, las importaciones 
de gas natural licuado crecieron 
23,6 % en el primer semestre de 
2025, mientras que el comercio 
global de GNI. alcanzó los 
555.000 millones de metros cú-
bicos (b.c.m.), su undécimo año 
consecutivo de expansión. 

"Nuestra región puede conver-
tirse en un socio energético con-
fiable para Europa, ofreciendo 
energía limpia y flexible que ayu-
de a estabilizar redes eléctricas y  

acompañar la expansión de las 
renovables", señaló Luz Stella 
Margas, presidenta de Naturgás. 

La dirigente explicó que el gas 
natural seguirá siendo el energé-
tico más eficiente para respaldar 
la transición, mientras avanzan 
tecnologías como el biometano 
y la captura y almacenamiento 
de carbono (CCUS), que permi-
ten reducir emisiones. 

Para la Unión Europea, Améri-
ca latina es un socio estratégico 
que aporta lo que el continente 
necesita, corno energías renova-
bles competitivas (hidroeléctri-
ca, solar, eólica y biomasa). En el 
caso colombiano, la transición  

energética y la revolución tecno-
lógica se entrelazan en una opor-
tunidad doble: garantizar seguri-
dad energética y atraer inver-
sión en innovación. "Colombia 
tiene la posibilidad de convertir-
se en un polo energético y tecno-
lógico", afirmó Margas. 

Para la Unión Europa, 
América Latina g ei Caribe 

juman un papel Importante 
en saz objetiuus de auttraur 
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energética. FOTO: AFP 


