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“Somos la cooperativa mas grande en
activos, con un total de $1.6 billones”

BANCOS. SOCORRO NEIRA,
PRESIDENTE DE FINANCIERA
COMULTRASAN, DIJO

QUE TIENEN UNA CARTERA
DE $1,5 BILLONES,
DIVERSIFICADA EN
CONSUMO, PYME, VIVIENDA
Y MICROEMPRESARIAL

BOGOTA
Financiera Comultrasan, la
primera cooperativadel paisen
namero de asociados, activosy
patrimonio entre las coopera-
tivas de ahorro y crédito, acaba
de cumplir su aniversario na-
mero 62 este aflo. Socorro Nei-
ra Gomez, presidente ejecutiva
de la entidad, habl6 sobre los
planes de expansion, que com-
prende cinco puntos nuevos, asi
como de las proyecciones que
tienen en numero de asociados
para el cierre de 2022.

¢Comole haido ala coopera-
tiva en lo que va del afio y qué
esperan para el cierre de 2022?

Hemos tenido unos creci-
mientos acordes a la economia.
La cooperativa es 1a mas gran-
de en activos, tenemos un to-
tal de $1,6 billones, una car-
tera alrededor de $1,5
billones, un patrimonio de
mas de $500.000 millones y
unos excedentes al corte de
agosto de $30.000 millones.

¢Comoavanzalacarterayla
cartera vencida?

La cooperativatiene $1,5 bi-
llonesen carteraytenemosuna
cartera vencida por encima de
6%. Tenemos unamezcla de ne-
gocio que nos permite tener
cartera de consumo, microem-
presarial, Pyme y un poco tam-
bién de vivienda.

¢Comoleshapegadoelalzade
tasas del Banco de laReptiblica?
Estamos trabajando manco-
munadamente al interior con
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nuestros equipos técnicos para
preparar esta situaciéon que no
la esperabamos, los margenes
se nos estan acortando y diria
yo que aqui no es tanto quien
pague la mejor tasa, sino en
como estielnegocio alinterior
de cadacooperativa para el ma-
nejo de lo que colocamos, los
costos y los margenes que nos
permitan mantener o soportar
los gastos propios.

¢Cual ha sido el impacto en
productos con la tasa de usura?
Paranosotrosnoha
sido tanto el im-
pacto porque
cada orga-
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nismo cooperativo mantiene ya
esastasas comonuestros techos
maximos y no préstamos a los
maximos, pues tenemos nues-
tras tasas muy por debajo. No
nos destacamos por mantener
las tasas mas bajas, pero si por
ser una de las cooperativas con
mejorestasastantoeneltemade
microempresarial, como de con-
sumo y comercio.

¢(Cuantos afiliados tienen
este momentoy cual eslameta
para el cierre de este afio?
Actualmente tenemos
481.243 afiliados y estamos
con una proyeccion que
superalos 490.00 asocia-
dosal corte de este afio.

¢;Cuantas oficinas
tienen? ;Hay planes
de expansion?

Tenemos 61 cen-
tros de atenciéon y

Socorro Neira,
presidente de
Comultrasan,
destaco los
avances en
digitalizacion .

Comultrasan

acabamos de abrir la oficina
numero 54 en Fusagasuga.
Tambiénreinauguramos nues-
tro corresponsal en Madrid,
Cundinamarca, que paso de ser
corresponsal a oficina, y con
ello completamos ocho puntos
en esa zona. Estamos en seis
departamentos de Colombia:
Santander, Norte de Santan-
der, Cesar, Atlantico, Cundina-
marcay Boyaca. También abri-
remos cinco puntos nuevos
antes de terminar este afio.

¢Cudl es el monto prome-
dio de crédito que piden sus
afiliados y para qué lo usan
generalmente?

Podemos estar con un pro-
medio en la cartera microem-
presarial de unos $2 millones,
y $10millones como promedio
en general. Lo usan general-
mente para capital de trabajo,
consumo ylibreinversion. De-
pendiendo de la linea de ne-
gocio, asi es el destino de los
créditos que solicitan.

Jorge Alberto
Corrales

Presidente de la Junta
Directiva Confecoop
“Es necesario financiar la
vivienda VIS'y No VIS para
nuestros asociados, para
poder ofrecer servicios de
los subsidios estatales y
que nuestra base social
pueda tener vivienda”.

$1,5

BILLONES ASCIENDE LA CARTERA
DE FINANCIERA COMULTRASAN,
CON UN PATRIMONIO DE MAS

DE $500.000 MILLONES.
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Siganos en:

www.larepublica.co
Para conocer las propuestas del gremio de
las cooperativas para el nuevo Gobierno.

&Y cuél es el balance del pro-
ducto de ahorro para la adquisi-
cion de vivienda?

Ese es un proyecto impor-
tante y que era una apuesta en
comin que necesitamos del
Gobierno, porque las coopera-
tivas, para poder hacer crédi-
tos de vivienda, necesitamos
tener acceso a las tasas de re-
descuento y tener acceso a los
beneficios de tasa french, por
ejemplo, para poder competir
con los bancos. Hoy Financie-
ra Comultrasan, con sus pro-
piosrecursos, haprestado para
vivienda, pero yalos plazos no
pueden ser tan largos porque
la brecha entre nuestra capta-
cién y colocacién no nos per-
mite tener, como correspon-
de, una linea de vivienda

Ustedes le prestan a inde-
pendientes, pero también a las
empresas. ;Cuil es el sector que
mas esta solicitando créditos?

Las empresas son nuestro
nicho de mercado, empresas
que no tengan animo de lucro,
porque esa es una regulaciéon
que también tenemos que no
nos permite diversificar nues-
tro portafolio. La cooperativa
tiene una mezcla de negocio,
50% es producto de empleados
asalariados y el otro 50% entre
comerciales y pequefios y me-
dianos empresarios.

¢Cudl es la estrategia de
la cooperativa en medio de la
digitalizacion?

Hoy por hoy estamos apun-
tandole al cambio de la plata-
forma digital de nuestra ofici-
na virtual para mejorar el
accesodenuestrosasociadosy
volverlos créditos mas asequi-
bles. También tenemos nues-
tra propia app que le permite
trabajar por fuera, en el campo,
a través del movil y solicitar
créditos y de mas productos.

CRISTINA ESTRADA RUDAS
yestrada@larepublica.coom.co

BOLSAS. SON LOS RESULTADOS DE CORTE ANTICIPADO DE LA OPA DE SUS BONOS SENIOR A 2028

TGI recibio ofertas por US$134.55 millones

BOGOTA

El Grupo Energia Bogotd (GEB)
informo, a través de la Superfi-
nanciera, que sufilial Transporta-
dora de Gas Internacional (TGI)
anunciéelresultadodel corte an-
ticipado en relacion con la Ofer-
taPublicade Adquisicién parcial
en efectivo anunciada por hasta
US$150 millones de sus bonos
Senior 5,550% con vencimiento
en 2028.

De acuerdo con lo informado,
hastalas5:00p.m.deNuevaYork
del 7deoctubre del presenteafio,
como fecha de corte anticipado,
se recibieron ofertas de tenedo-
res de bonos que representan

US$134,55 millones en monto
principal agregado de las notas,
segiin Morrow Sodali Internatio-
nal LLC, el agente de Oferta e In-
formacion para la operacion.
Lafilial de GEB report6 un au-
mentoensusingresosde5,7%,en
el primer semestre de este afio,
puestotalizaron US$10millones.
En cuanto a los indicadores fi-
nancieros, el Ebitda creci6 5,3%
y la utilidad operacional, 3,8%.
La compaiia informé que
también adelanta proyectos que
permiten que el gas llegue a mas
colombianos, desde iniciativas
como gasificacion rural que be-
neficiara a cerca de 2.100 perso-

nas en 24 unidades territoriales,
hastaproyectoscomoMicroLNG
quellevaragasazonasmasapar-
tadas ono conectadas al sistema
nacional de transporte.

TGIresalta como hitos del se-
gundotrimestre el anuncio sobre
la conexion de los dos sistemas
de transporte de gas, el del inte-
rior y el de la costa.

“Como agentes de la cadena,
nos ocupa ofrecer confiabilidad
yseguridadal abastecimiento de
gas, por estarazon en el periodo
sefialado logramos la conexion
delossistemasdetransporte. Es-
tamosenesperadeajustes quese
deben hacer desde Promigasyel

Ipat correspondiente que orde-
nar4 las tarifas de este servicio
y que esperamos sea un pronun-
ciamiento agil por parte delaau-
toridad competente”.
Lacompainiatambiénadelan-
ta proyectos que permiten que
el gasllegue a mas colombianos,
desde iniciativas como gasifica-
cién rural que beneficiara a cer-
ca de 2.100 personas en 24 uni-
dades territoriales, hasta
proyectos como Micro LNG que
llevara gas a zonas mas aparta-
das o no conectadas al sistema
nacional de transporte.

CAROLINA SALAZAR SIERRA
csalazar@larepublica.com.co
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Ménica Contreras, presidente de
Transportadora de Gas Interna-
cional (TGI), filial del GEB.



