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“En lo corrido del afio
llevamos mas de 2.000
motos vendidas”

AUTOMOTOR. LA

MARCA ROYAL ENFIELD HA
APOSTADO AL CRECIMIENTO
EN COBERTURA. MAURICIO
SALAZAR, GERENTE
REGIONAL, DICE QUE PARA
2023 ESPERAN ALCANZAR
ENTRE 25 Y 30 TIENDAS

BOGOTA

Con una meta de ventas de
4.000 motocicletas al cierre de
2022, la multinacional india Ro-
yalEnfieldhacomenzadounaex-
pansion agresiva que busca lle-
garaciudadesintermediascomo
Bucaramangay Pasto, tras sure-
ciente apertura en Santa Marta.
La apuesta parte de ensamblar
sus motos directamente en Co-
lombia, explica Mauricio Salazar,
gerenteregional de Royal Enfield.

Acaban deinangurar sutien-
da 21 en Santa Marta, ;por qué
esta ciudad?

La marca desde su llegada a
Colombiahaqueridotenermu-
chamas coberturahaciael nor-
te. A pesar de ya tener presen-
cia en Cartagena y en
Barranquilla con una tienda
multimarca, queriamos estar
en Santa Marta. Encontramos
inversionistas que quisieron
apostar por esta idea y las pro-
yecciones que tenemos. Estaes
una tienda formato estudio,
pensada en las condiciones y
el mercado de Santa Marta.

¢ Qué otras proyecciones de
aperturas tienen?

Venimos con un plan de ex-
pansién muy fuerte. Tenemos
pendiente por abrir otras tien-
dasenPasto, Bucaramanga, Me-
dellin y Bogota. En total, vamos
atenerentre 25y 30 tiendas en
Colombia, y esperamos que esta
meta sea para 2023.

Ademsis de cobertura, bus-
can crecer enventas, jcuinto es
el estimadopara cierre de 20227

Para cierre de afio espera-
mos cerrar en 100% de creci-
miento. En lo corrido del afio,
hemos vendido mas de 2.000
motocicletas y en septiembre
logramos elrécord histérico de
ventas en el afio, con 296 uni-
dades comercializadas. Al cie-
rre, esperamos vender cercade
4.000 en total. En cuanto a co-
bertura, queremosllegara10%,
MA4s 0 Ienos.

,Como estd el portafolio
de productos? ;Cual es la
més vendida?

Contamos con un portafolio
del segmento medio, desde 350
a 650 centimetros cibicos. Ini-
ciamos con la Meteor 350 que
es nuestra moto de entrada en
este momento, pero vienen

Kaval brfizla

Mauricio Salazar, gerente regional de Royal Enfield, explica las metas
en crecimiento de ventas y la apuesta por realizar ensamblaje local.

Mateo
Lara

Gerente de Ventas

de Royal Erfield
“Estamos muy

contentos de que nuestros
inversionistas han creido
en nosotros, en la marca

y en nuestra apuesta de
llegar al mercado norte del
pais, como Santa Marta”.

$17

MILLONES ES EL VALOR MINIMO

DE UNA MOTOCICLETA ROYAL
ENFIELD. EN EL PORTAFOLIO EL
PRECIO MAXIMO ES $25 MILLONES.

I

Siganos on:
wwuw.larepublica.co

Y manténaase actualizada sohre cémo
@vanza la venta de motes en el pals.

Fscanee para escuchar el
podcast de la entrevista
con el gerenle regional
de Royal Enfield

otros proyectos con unos pre-
cios mucho mas competitivos.
Tenemos el modelo Himala-
yan, que es la mas vendida.
También estd la Cram y las
Twins, que son la Interceptor
y Continental 1.650.

(Cudles son los precios
minimos y méiximos de las
maotocicletas?

Los precios van desde $17
millones, con la Meteor 350,y
llegamos aun portafolio que su-
pera ya los $25 millones.

Con la inflacion, jqué tan-
to los costos se han traslada-
do alos clientes?

Royal Enfield
comenzara a
emsamblar sus
unidades en el pais

Desde su llegada a Colombia,
la marca ha tenido claro cual
es su objetivo: emsamblar las
motocicletas aqui mismo.
Luego de lograr ventas que
justificaron esa necesidad,

la empresa ha invertido en
ensamblaje local. “Piezas de las
motos de India, ya las reempla-
zamos por piezas aquf locales,
porque para tener licencia de
ensamble nacional, tenemos el
compromiso ante el Gobierno
de demostrarle al final del

afo que 17% del valor de la
motocicleta es hecho con
piezas locales, es decir, si una
moto cuesta $10 millones, por
lo menos $1,7 millones deben
ser de aqui”, precisa Salazar.

Hay unos altos costos de im-
portacién en cuanto aranceles,
tasa de cambio y fletes interna-
cionales. Hemos tratado de so-
brellevar los efectos macroeco-
némicos para mantener unos
precios de mercado acordes,
disminuyendo los margenes
por parte de la compaiiia.

+Qué tanto los afectd la cri-
sis de suministro?

La crisis no nos afectd tanto,
porque nuestras motos y la fi-
losofia que ha tenido la marca
son motos simples sin tanta
electrdnica; esas conmastecno-
logia fueron las que salieron
mas afectadas. Creemos que
hay un espacio para un moto-
ciclismo més sencillo y clasico.

MARIA CAMILA GIL NIEBLES
magilalarepublica.com.co

TRANSPORTE

App Picap incluird carros
en su portafolio

La app Picap, que anteriormente se dedicaba
exclusivamente a la movilidad de pasajeros

en motocicletas, amplia sus servicios. Desde
ahora, pondrd a disposicién de sus usuarios la
opcidén de movilizarse en carro. Para comenzar,
subsidiara hasta 50% de gasolina a nuevos
conductores. “La iniciativa buscan alivianar

el aumento que tuvo la gasolina y ofrecer
oportunidades de empleo”, dice Paola Ariza,
directora de growth de Picap. (s

ENERGIA

Primax crece en venta de
combustible de aviacion

Frmax

Primax incrementd en 84% el volumen
suministrado en el segmento de combustibles
de aviacién en comparacion con 2020. En el
segmento de marinos la compaiifa ha consoli-
dado su presencia en los principales puertos,
tanto en Pacifico como en Caribe aumentan-
do sus ventas 320%. “Ha sido un aiio de
grandes resultados’, dijo Juan Carlos Calero,
Gerente Nacional de Combustibles Industria-
les de Primax Colombia. ag)

EDUCACION

Colegio de Colsubsidio
va a competencia global

Estudiantes del equipo de robética ColNortBot
del Colegio Colsubsidio Norte ganaron el reto
nacional Future Innovators en la categoria
Elementary de las Olimpiadas de Robética
WRO Colombia 2022, por su proyecto ‘Friend-
Bot en un Arcoiris de Emociones, robot

que logra identificar las emociones de

las personas. El grupo representara al pafs

en la competencia internacional que se

llevard a cabo en Dortmund, Alemania. ()

LA FEDERACION NACIONAL DE CAFETERQS DE COLOMBIA
AVISA
QUE EL DIA 21 DE SEPTIEMBRE DE 2022, FALLECK) EN POPAYAN CAUCA CARMEN CATALINA BATALLA
MERCHANCANQ, PENSIONADA DE LA ENTIDAD, TODA PERSONA QUE SECREA CON DERECHO A RECLAMAR
LA SUSTITUCIGN PENSIONAL DEBE PRESENTARSE A DEMOSTRARLO DENTRQ DE LOS TERMINOS DE LEY EN
NUESTRAS OFICINAS EN POPAYAN, EN LA CALLE 24N # 15-42 BARRIO CAMPAMENTO TELEFONG 8232985,
PRIMER AVISO




