Fracaso exportador colombiano
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— 1Gobierno Nacional

- presento el informe

de la Mision de In-
Ad___| ternacionalizacién
de Colombia, con el cual pre-
tende identificar las politi-
cas que el pais debe disefiar
e implementar para lograr
una mayor integracién en la
economiamundial. Delalec-
tura de los diferentes apor-
tes académicos, sobresale
una verdad incémoda sabi-
da por muchos pero callada
portodos: elfracasodelapo-
litica nacional de promo-
cion de exportaciones. La

realidad es que Colombia ex-
porta menos de la mitad de
lo que deberia exportar
dado el tamario de su econo-
miay nivel poblacional.

En los tdltimos 30 afios, la
concentracion de las expor-
taciones colombianas en po-
cos productosbasicosy mer-
cados es aguda y creciente.
Las exportaciones tradicio-
nales (café, carbon, petréleo
y sus derivados y ferroni-
quel) aumentaron su partici-
pacion dentro de la canasta
de exportaciones totales del
49 al 62% en este periodo.
Los hidrocarburos duplica-
ronsu participaciéon del 20%
al40% en las tltimas tres dé-
cadas. En consecuencia, la
participacién de las exporta-
ciones no tradicionales se
desplomo del 52% al 38%.

Las exportaciones por desti-
no evidencian una concen-
tracion significativa del 40%
en Estados Unidos y la
Union Europea, agravada
por el retiro de Venezuela
de la Comunidad Andina en
2006.

Las principales exporta-
ciones colombianas tienen
reducido valor agregado y
sofisticacion tecnolgica, ca-
racteristicas propias de las
naciones que dependen de
productos basicos. Las ex-
portaciones colombianas
conaltatecnologiarepresen-
tan, en valor, menos del 2%
del total. En general, nues-
tras exportaciones carecen
de tecnologia de punta, con-
dicién que no ha cambiado
desde 1970. La concentra-
cion en exportaciones de

Las exportaciones
colombianas con
alta tecnologia
representan, en
valor, menos del
2% del total”.

productos primarios expli-
ca la precaria participaciéon
nacional en las cadenas glo-
bales de valor.

Al evaluar las empresas
exportadoras de bienes no
tradicionales, la Mision en-

contrd que la concentracion
y la mortandad son eleva-
das. E110% de estas compa-
fiias exporta el 90% del to-
tal. La mayoria de los expor-
tadores de nuestro pais
abandonan los mercados in-
ternacionales después del
primer afio. En 2009, 1.485
nuevas empresas intenta-
ron exportar. De este total,
524 (35%) sobrevivieron un
afio después y tan solo 126
(8%) seguian exportando en
2019.

El marasmo exportador y
el consecuente desinterés
en la generacion de nueva
oferta exportable, que es
prioritario revertir, obedece
alacarenciadeunplanestra-
tégico exportador desde
1998; pérdida de foco gene-
rada por la fusién entre los

Ministerios de Comercio Ex-
terior y Desarrollo Econémi-
co, conversion de Bancél-
dex en un banco empresa-
rial y el cambio del modelo
de fomento de las exporta-
ciones de Procolombia por
unodefacilitacion de comer-
cioen 2003; anémica coordi-
nacién en el Consejo Supe-
rior de Comercio Exterior
entre el Ministerio de Comer-
cio, Industria y Turismo, los
11 ministerios y las 14 entida-
des oficiales que regulan los
negocios internacionales,
desaprovechamiento de los
16 TLC vigentes, ausencia de
concertaciéon con el sector
privadoyabandono dela Co-
mision Mixta de Comercio
Exterior desde 2010.
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