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Economia

Ideas para el dia
sin IVA en orden

DiA 91 CUARENTENA

CORZENAVIRUS

Bogota

LOS COMERCIANTES con-
cretaron sus propuestas
paraevitar que las otras dos
fechas del Dia sin IVA que
seran en julio corrijan los
problemas de caos y aglo-
meraciones, que fueron
blancode criticas por el ries-
go de contagio.

El presidente de
Fenalco, Jaime Alberto Ca-
bal, plante6 cuatro medi-
das.

Una de ellas consiste en
habilitar con el comercio
un sistema de compra pre-
via, en el quelos comprado-
res durante la semana (pre-
sencial y en linea) puedan
ver y seleccionar los pro-
ductos a comprar. La idea
es que estos puedan ser fac-
turadosel diasin[VAyreco-
gidos o enviados a domici-
lio.

[gualmente proponen

Ventas de ropa y calzado

mostraron crecimiento.

“mantener el horario de 24
horas habilitando y al me-
nos tres o cuatro horas del
dia de manera exclusiva
para mayores de 60 afios y
el resto distribuirlo por
pico y género con el objeto
de evitar aglomeraciones
dentrodelos establecimien-
tos”.

Estas dosiniciativas se su-
manalaideade quelas com-
pras en las categorias de
electrodomésticos y tecno-
logia se hagan exclusiva-
mente a través plataformas
digitales, mientras que las
demas categorias se deben
seguir haciendo de manera
presencial y en linea.

Igualmente, sugieren ma-
yor acompafiamiento de la
fuerza publica en las horas
de la mafiana para el mane-
jo del comportamiento ciu-
dadano y estricto cumpli-
miento de los protocolos de
bioseguridad en la calle ya

Hoy saldria el auto
de liquidacion de la
empresa Bioenergy

LUEGO DE tres afios de ope-
racion, hoy se podria decre-
tar el cierre de Bioenergy,
una de las destilerias de eta-
nol de cafia de aziicar mas
modernas de mundo, y fi-
lial de Ecopetrol.

Las dificultades financie-
rasparapagar asus deudas,
y que llevaron el pasado 31
de enero a que la Superso-
ciedades la aceptara en la
ley de insolvencia para una
eventual reorganizacion,
no fue suficiente, ya que en
las negociaciones posterio-
res con sus acreedores, no
selogrounacuerdo quefue-
ra viable de cumplir por la
empresa.

Asi, y sinmas alternativa,
debidoasuinviabilidad eco-
noémica (fantasma con el
que viene desde el inicio de
sumontaje), laasambleage-
neral de accionistas dela so-

ciedad, el pasado 26 de
mayo, decidio solicitar su li-
quidaci6én voluntaria.
Ademas, otra de las cau-
sas de su insolvencia finan-
ciera es que el complejo
solohalogradooperarenla
mitad de su capacidad, ello
por déficit de materia pri-
ma, es decir, de la cafia que
se produce en las 20.000
hectareas del proyecto.

0o

Seria la
incapacidad
de pagar una
deuda que no
ha de superar
$1 billon”.

que, especialmente, en las
partes externas de los esta-
blecimientos donde se evi-
dencié la mayor desaten-
cién a las normas sanitarias
por parte de los comprado-
res.

Seglin Cabal, la idea es
que estas iniciativas se estu-
dien en una mesa de traba-
joquele propone al Gobier-
no para mejorar la opera-
cién del comercio y el com-
portamiento deloscompra-
dores paralos préoximos 3y
19 de julio.

En medio de lasreflexio-
nes, varias marcas y cen-
tros comerciales, en varias
zonas del pais hicieron ba-
lances favorables sobre la
jornada sin IVA del vier-

Compra lo que quieras
y como) quieras.

Vestuario y calzado también se vendio el viernes. eL TiEmpo

nes. Camilo Herrera, CEO
de Raddar comenté que
“los comercios hicieron
descuentos, haciendo que
los precios bajaran mas del
19%”.

[gualmente, comenté
que no entodos los comer-

cios se vieron estos efectos
“manada”.

Por ejemplo, algunas de
las grandes cadenas que es-
tanen centros comerciales
tuvieron un fenémeno dife-
rente y mas ordenado, lo
mismo que locales de ropa

y deportes”, sefial6. Segiin
Fenalco, las ventas de las
siete categorias aumenta-
ron entre 35y 70%, frente
a un dia sin pandemia. Se
estima que entre 5y 6 mi-
llones de colombianos
compraron y que las ven-
tas, segan la Dian, supera-
ron los $5 billones. El pico
mas alto de compras se dio
entre 11:00 a.m. y 1:00
p.m.

Ademas de tecnologia
que crecié hasta 70%, los
comercios en Antioquiare-
portaron que vestuario y
calzado tuvieron incre-
mentos superiores al 25%
y ttiles escolares del 10%.

Por su parte, Redeban,
que procesa pagos electr6-
nicos en el pais, dio cuenta
de que “el monto gastado
por los colombianos en sus
transacciones evidencia
un mayor aumento. Com-
parado con el promedio de
lo facturado en los prime-
ros 18 dias de junio, el incre-
mento del diasin [VA fuede
284,6 %, mientras que, com-
parado con el 14 de junio de
2019, fue de140,3 %”.

En el pais, los estableci-
mientos también evaluaban
el resultados de sus ventas,
traslacelebracion, eldomin-
g0, del Dia del Padre.?
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