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Negocios

BMW Motorrad
alcanzo récord de
ventas en 25 anos

La meta inicial de la marca para 2019 era colocar

1.300 motos de la marca, pero ya la subieron a

1.500. Ademas, estiman que la pueden superar.

BMW MOTORRAD anun-
cié que aument6 19% las
ventas, mientras que el
mercado creci6 13,5%.

En total ya han vendido
mas de 650 motos, enlo co-
rrido del afio, con lo cual
estin superando los nive-
les de unidades en los 25
afios de presencia de la
marca de motos en el pais.

Este afio lanzaron la se-
rie GS consideradas en el
argot de las motocicletas
como doble propésito,
pues son motos para carre-
tera pero funcionan muy
bien en la ciudad, con re-
fuerzos y detalles que las
hacen tinicas como la sus-
pension. Hasta mayo se co-
locaron lideres en los moto-

res de mas de 750 centime-
tros clibicos con una parti-
cipacién de 51,1% en el mer-
cado nacional. Vender mo-
tos premium no es facil,
pero este afio ya han colo-
cado 500 unidades hasta el
quinto mes.

Hoy BMW puede decir
quetiene 10.000 motos ro-
dando por Colombia.

La meta de ventas de
todo el afio es muy proba-
ble que la logren al cierre
del primer semestre, se-
gun lo indica Nicolds Upe-
gui, gerente de BMW Moto-
rrad.

Y todo ello, segiin co-
menta el directivo, es por-
que se realiza un trabajo
constantey los clientes per-
ciben los resultados: alta
calidad del producto, una
fuerte red de concesiona-
rios para el mantenimien-
to de sus maquinas, buen
servicio posventa en todo
el pais, gran nivel de inven-
tario de repuestos (medido
en millones de délares) y
mantenimiento constante
para las maquinas.

Hoy Motorrad de BMW
tiene el mismo nivel en su
centro de la autopista nor-
te: salon VIP para sus clien-
tes, con el placer de
Nesspreso, cerveza sin al-
cohol, mesa de billar y
todo lo que se requiere
para que las personas es-
tén comodas. Y sientan
que tienen una moto pre-
mium.

Gerente de
BMW Motorrad

Segun la compafiia, la
meta se torna compleja
cuando se mira el panora-
ma en el que se mueven
las motos, pues al ser
Importadas la devaluacién
castiga fuertemente al
importador.

Pensando en usuarios
mas satisfechos, amplia-
ronlagarantiade dosatres
afios sin limite de kilome-
traje, “el mensaje es use su
moto”, subraya Upegui.

La meta inicial para el
afio era colocar 1.300 mo-
tos, pero ya la subieron a
1.500 motos, sin embargo,
todo apunta a que la supe-
raran.

Y el propésito se torna

complejo cuando se mira
el escenario en el que se
mueven estas maquinas,
pues al ser importadas la
devaluacién del peso casti-
ga fuertemente a quienes
las traen.

Todo ellosumadoalain-
certidumbre politica, que
se esta respirando en el
pais. Sin embargo, esareali-
dad se combate con varias
herramientas. Descontan-
dola calidad de las motos y
de la marca, la compaiiia
ofrece ofertas de financia-
cién, hasta el leasing ameri-
cano, pague una minima
inicial y lleve su moto con
una suave cuota mensual y
la puede cambiar cada dos
afios o cada que cumpla el
leasing, como al cliente le
parezca.

Ahora, han iniciado la
venta de la Scotter C400,
que incluye una pantalla
TFT que permite ver y ha-
cer llamadas, recibirlas, te-
ner cartas de navegaciény,
ademas, trae el sistema
que permite que quien pilo-
tea no se moje en caso de
lluvia. ®

¢Aque sabe
la pizza
en ltalia?
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